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Expertin für Sportsponsoring

JULIA WIEDEMANN



KUNDENSTIMMEN

Die Wahrheit: wenn sie das können, könnt ihr das auch!



Wer seid ihr?

Wo steht euer Verein beim Thema Sponsoring?

UMFRAGE



AGENDA

Grundlagen
    Was ist Sponsoring? Was ist Spende?
    Was sagt das Finanzamt?

Ziele
   Warum Sponsoren gewinnen für den Verein?
   Warum Sponsor werden für ein Unternehmen?

Erfolgsformel
    Was funktioniert nicht?
    Wie bekommst du gute Sponsoren?



GRUNDLAGEN

Unternehmen 

Eigennützig

Gegenleistung

Was ist Sponsoring?

Spenden sind einseitig, Sponsoring ist ein fairer Tausch von Leistung und Gegenleistung.

Vertrag

Was ist Spende?

Einzelperson

“Uneigennützig”

Ohne Gegenleistung

Kein Vertrag



GRUNDLAGEN

Es gilt nicht als Spende, sondern als wirtschaftlicher Geschäftsbetrieb

Umsatzsteuerpflichtig (19 %), wenn der Verein umsatzsteuerpflichtig ist

Einnahmen bleiben steuerfrei (Gewerbe- und Körperschaftssteuer),
solange der wirtschaftliche Geschäftsbetrieb insgesamt unter 45.000 € pro Jahr liegt

Was sagt das Finanzamt zum Sponsoring?

Keine Gefährdung der Gemeinnützigkeit, solange die Einnahmen dem Vereinszweck dienen

Dies ersetzt keine individuelle Beratung durch eine Fachperson, z. B. Steuerberater oder Jurist.

Vertrag oder Rechnung sind wichtig, um die Leistung nachvollziehbar zu machen



ZIELE

Warum Sponsoren gewinnen für einen Verein?

Die Realität: es fehlt an Geld und Ressourcen, es wird dem Verein immer weniger “geschenkt”.

Sinkenden Zuschüsse

Stagnierende Mitgliedsbeiträge

Hart umkämpfe Fördertöpfe 

Rückläufige Spendenbereitschaft



WAS WÄRE WENN...

Deine Lösung: mit Sponsoring hast du es selber in der Hand!

... du 10.000€+ mehr in der Vereinskasse hättest?

Neue Trikots & Teamausstattung?

Ausrüstung & Trainingsmaterialien?

Fahrten & Übernachtungen?

Jugendarbeit & Nachwuchsförderung?

Laufende Betriebskosten decken? 



Deine Chance: Es gilt immer noch “wer nicht wirbt, der stirbt”!

Warum schaffen das viele Vereine nicht, Sponsoren zu gewinnen?

Das Geld in den Unternehmen “sitzt nicht mehr locker”

Unternehmer überlegen sich genau, wohin sie ihr Geld investieren

Unternehmen erwarten mehr als nur “ein bisschen Sichtbarkeit”

DIE WAHRHEIT



ZIELE

Setz die Brille des Sponsors auf: Er denkt in Reichweite, Image und Kundenbindung
– nicht in Vereinsbedarf.

zum Verein

zum Zweck

zum Menschen

zu sich selbst

Persönliche Affinität: Betriebswirtschaftlicher Gewinn:
Reichweite und Sichtbarkeit

Gutes Inmage

Kunden gewinnen und halten

Mitarbeiter gewinnen und halten

Warum Unternehmen zum Sponsor werden?



ERFOLG = SchlagZAHL x SchlagKRAFT

Schagzahl = Zeit x Anzahl an Gesprächen
Schlagkraft = Konzept x Gesprächsleitfaden

DIE SPONSORING
ERFOLGSFORMEL



Unkoordiniertes und unprofessionnelles Vorgehen kostet Vertrauen – und Sponsoren.

Was in 2025/2026 nicht mehr funktioniert:

Massenversand

Betteln

WELCHE FEHLER SOLLTEST DU VERMEIDEN?

“Alle für einen”



WAS KANNST DU BESSER MACHEN?

Erstelle ein solides Sponsoringkonzept:

Ziele: Was willst/brauchst du?

Leistungen: Was willst/kannst du anbieten?

Zielgruppe: Wem nutzt das?

Ressourcen: Wer setzt es um?

Es ist nicht genug zu wollen, man muß auch tun. Johann Wolfgang von Goethe



DU WILLST HOCHPREISIGE UND LANGFRISTIGE SPONSOREN?

Dann überlege dir, wie du dem Sponsor helfen kannst:

Sichtbar zu werden

Bekannt & beliebt zu werden

Kunden zu gewinnen & binden

Mitarbeiter zu gewinnen & binden

Der Wert von deinem Sponsoring ist abhängig vom Nutzen für den Sponsor!



Die Warheit:

Andere Vereine haben verbrannte Erde

Schlechte Ansprache

Zu wenig Kontakte

WARUM WERDEN DIE MEISTEN ABGEWIMMELT?

Druck erzeugt nur Gegendruck!
Lerne, wie du mit Sponsoren ins Gespräch kommst - ohne gleich “überzeugen” zu wollen!

Verkaufsdruck



WAS KANNST DU BESSER MACHEN?

Stelle den Sponsor in den Mittelpunkt deiner Gespräche:

Kontakt

“Erst verstehen, dann verstanden werden.” Stephen R. Covey

Interesse wecken

Kennenlernen

Präsentieren

Fragen stellen

Lösung aufzeigen



WIEVIEL ZEITBRAUCHST DU?

Die 1%-Regel: Wenn du dich jeden Tag nur um 1% verbesserst,
wirst du nach einem Jahr 37x besser sein als zu Beginn. James Clear

1 Stunde pro Woche reichen aus, um:

10% davon als Sponsor zu gewinnen = 5 Sponsoren

à 5.000€ pro Sponsor = 25.000€

in 52 Wochen = 52 Unternehmen pro Jahr zu kontaktieren



BIST DU BEREIT, LOS ZU GEHEN?

JETZT:
0 Sponsoren

DEIN ZIEL:
>10.000€+

Ohne Plan

Mit Anleitung



WILLST DU DIE ANLEITUNG FÜR DEINEN DURCHBRUCH?



ONLINE COACHING PROGRAMM

6 Monate persönliche Begleitung und Beratung:

eLearning Plattform mit online Kurs und Vorlagen

Wöchentliche Live Coaching Sessions

Austausch und Support in der Gruppe

Mit dieser intensiven Begleitung kannst du gar nicht anders,
als erfolgreich zu sein!



INHALTE

Wir stellen dein Sponsoring profitabel und nachhaltig auf:

Dein stragisches Sponsoringkonzept

Professionelle Sponsorengespräche führen

Umsetzungsbegleitung und individuelles Feedback

Mit dem ersten gewonnen Sponsor zahlt sich das Programm bereits aus!

Angebot für DJK- Vereine

3.999 €

netto pro Person

DJK-Deal: 999 €
Nettopreis gültig bis zum 31.12.25



Lass uns das gemeinsam prüfen:

LOHNT SICH DAS FÜR DEINEN VEREIN?

Buche ein kostenloses online Meeting zum Kennenlernen

        www.juliawiedemann.de/djk

45 Minuten - mit Microsoft Teams

http://www.juliawiedemann.de/djk


Gib uns bitte deine ehrliche Meinung zum
heutigen online Seminar

FEEDBACK


